
 

 ای دکمه  قارچ فروش  اجرایی ابزارهای مجموعه

 از  پیش  ای دکمه  قارچ  فروش  ریزی برنامه  کاربرگ 
 بارریزی 

 تولید  دوره شروع از  پیش وصول زمان و فروش کانال مشتری، محصول، تعیین  برای

 هاگ سردبیر یادداشت اجرایی پیوست ۱ شماره فایل

 

 

 هاگ  تحریریه واحد تدوین  و تهیه

 ۱٫۰ نسخه|    ۱۴۰۵ شهریور ۲۳ نسخه  و انتشار
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 استفاده راهنمای 1

 کنید  تکمیل تولید دوره هر از پیش را کاربرگ این

 از یکی اگر. باشد آمده کاغذ روی وصول موعد و تحویل کانال مشتری، محصول، درجه فروش، قابل مقدار باید بارریزی از پیش

 .شود ثبت جایگزین  اقدام باید آن  برای و دارد قرار روز بازار معرض در تولید از بخش آن است، نامشخص هنوز مورد پنج این

 

 بر نیز FAO پایدار غذایی ارزش زنجیره چارچوب. بردارید مزرعه واقعی  وگوهایگفت و هابرگشتی فاکتورها،  ها،سفارش  از را هاداده

 .دارد تأکید ایجادشده ارزش و بازار تولید، هماهنگی

 شود پر تولیدی واحد همان واقعی اطلاعات با  ☐ شود  تکمیل دوره هر شروع از پیش  ☐

 شود  مقایسه واقعی وصول و فروش با دوره پایان  از پس  ☐ نیست بازار مطالعه یا حقوقی مالی، بررسی جایگزین  ☐

 و کار نیروی حجم، هزینه، سود، نزماهم  سنجش Cornell فروش کانال ارزیابی راهنمای. نیست کافی اسمی قیمت کانال، انتخاب برای

 .دهدمی توضیح قارچ بازار برای را منطق این  نیز ایران در قارچ فروش راهنمای. کند می پیشنهاد را ریسک

 .باشد شده مشخص کاغذ روی آن جای باید بماند، تولیدکننده دست روی محصول آنکه از پیش  بیریسرد یادداشت

 

 تکمیل  روش

 کنید ثبت را دوره اطلاعات  ☐

 دهید قرار هم کنار را مشتری و محصول  ☐

 کنید  مقایسه شدهوصول  بازده با  را هاکانال  ☐

 بنویسید  را جایگزین اقدام و احتمالی مازاد  ☐

 کنید  ثبت دوره این برای اجرایی تصمیم یک فقط پایان  در  ☐

https://www.fao.org/sustainable-food-value-chains/what-is-it/en/
https://www.fao.org/sustainable-food-value-chains/what-is-it/en/
https://smallfarms.cornell.edu/resources/harvest-to-market-guide/f-strategic-marketing-channel-assessment/
https://smallfarms.cornell.edu/resources/harvest-to-market-guide/f-strategic-marketing-channel-assessment/
https://hagg.ir/%D8%A8%D8%A7%D8%B2%D8%A7%D8%B1-%D9%81%D8%B1%D9%88%D8%B4-%D9%82%D8%A7%D8%B1%DA%86/
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 تولید  دوره مشخصات 2

 دارند پیگیری قابل مبنای که بنویسید را اعدادی فقط

 برنامه بینانهخوش  عدد  کنید؛ برآورد سالن واقعی محدودیت و کمپوست کیفیت قبلی، خروجی با را  برداشت ظرفیت  اجرایی نکته

 .کندمی  منحرف را فروش

 

 تولیدی واحد نام

............................

............................

........ 

 شهر و استان

............................

............................

........ 

 دوره  شروع تاریخ

............................

............................

........ 

 تن ..................  کمپوست  مقدار

 برداشت شروع تقریبی تاریخ کیلوگرم ..................  برداشت شدهبینیپیش ظرفیت

............................

............................

........ 

 ها فلاش  تعداد

............................

............................

........ 

 فروش  برنامه مسئول

............................

............................

........ 

 بازبینی  آخرین تاریخ

............................

............................

........ 

 سالن یا دوره شماره

............................

............................

........ 

 

 برداشت برآورد مبنای

 تولید مسئول برآورد  ☐ اخیر دوره سه میانگین  ☐

 مشتری تعهد یا سفارش  ☐ سالن و کمپوست داده  ☐

: سایر  ☐

........................................................ 

 

 برآورد  بدون تبرداش ظرفیت. ببینید خود تولید سوابق کنار را قارچ تولید سودآوری و شدهتمام هزینه تحلیل عدد، بینیواقع کنترل برای

 .شودنمی محسوب فروش برنامه هنوز کف، قیمت و هزینه

 دوره این هایفرض 

 درصد : ............ شده بینیپیش ضایعات یا افت  ☐

 درصد : ............ ممتاز محصول سهم  ☐

https://hagg.ir/%D8%A7%D9%82%D8%AA%D8%B5%D8%A7%D8%AF-%D8%AA%D9%88%D9%84%DB%8C%D8%AF-%D9%82%D8%A7%D8%B1%DA%86-%D8%AF%D8%B1-%D8%A7%DB%8C%D8%B1%D8%A7%D9%86/
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 ................................: سردخانه یا حمل محدودیت  ☐

 : ...............................برداشت زمان احتمالی تغییر  ☐
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 مشتری  و محصول تعریف 3

 باشد داشته  هدف مقدار و بندیبسته مشتری، یک باید محصول درجه هر

 خریدار یک برای و تعریف یک با را بار همه ندارند؛ یکسانی بازده و سهم هاکانال دهدمی نشان ایدکمه ارچق بازاریابی کارایی مطالعه

 .نکنید ریزیبرنامه

 شده بینیپیش مقدار هدف  مشتری بندیبسته نوع توافق  مورد کیفی ویژگی محصول  درجه

 ........................ ممتاز
...................

..... 
 کیلوگرم........  صادرات  یا فروشگاه

 ........................ یک  درجه
...................

..... 
 کیلوگرم........  رستوران یا فروشعمده

 کیلوگرم........  فرآوری  کارخانه فله یا سبد ........................ فرآوری 

 ........................ برنامه  از خارج
...................

..... 
 کیلوگرم........  ........................

 

 عرضه شکل و مشتری محصول، درجه پیوند از اینمونه  شدهاسلایس قارچ بندیبسته. بسنجید را واقعی تقاضای ابتدا فرآوری، بار برای

 .است

 سازمتصمی  هایپرسش 

  پردازد؟می بیشتری پول واقعا   ویژگی کدام برای مشتری  ☐

........................................................................ 

  تحویل؟ ثبات و کیفیت یا است قیمت او اصلی حساسیت  ☐

............................................................................. 

  چیست؟ شدهثبت دلیل و دارد را برگشتی  بیشترین درجه کدام  ☐

................................................................... 

 کیلوگرم .................................................................   است؟ چقدر سفارش هر اقتصادی مقدار حداقل  ☐

 دمای پاکیزگی،  رنگ، کلاهک، بودنبسته اندازه،. نکنید رها معیار بدون را« یک درجه» مانند هاییعبارت  توافق کیفیت کنترل

 .شود روشن مشتری با  باید برگشتی مجاز حد و تحویل

 

https://ijeab.com/upload_document/issue_files/3IJEAB-10320253-AFacet.pdf
https://hagg.ir/%D8%A8%D8%B3%D8%AA%D9%87-%D8%A8%D9%86%D8%AF%DB%8C-%D9%82%D8%A7%D8%B1%DA%86-%D8%A7%D8%B3%D9%84%D8%A7%DB%8C%D8%B3-%D8%B4%D8%AF%D9%87/
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 فروش  هایکانال مقایسه 4

 کنید  مقایسه کانال همان هایهزینه کسر از پس را قیمت

 .کنید حساب هم را وصول تأخیر و برگشتی. دانندمی ضروری را زمان و هزینه ثبت NCAT کشاورزی محصولات مستقیم  بازاریابی و CCE مستقیم و عمده فروش مقایسه راهنمای

 نهایی  بازده وصول  زمان برگشتی کمیسیون و حمل بندیبسته هزینه فروش  قیمت کانال

 تومان ........  روز........  درصد........  تومان ........  تومان ........  تومان ........  فروش عمده

 تومان ........  روز........  درصد........  تومان ........  تومان ........  تومان ........  بار تره و میوه میدان

 تومان ........  روز........  درصد........  تومان ........  تومان ........  تومان ........  ای زنجیره  فروشگاه

 تومان ........  روز........  درصد........  تومان ........  تومان ........  تومان ........  صنعتی  آشپزخانه و رستوران

 تومان ........  روز........  درصد........  تومان ........  تومان ........  تومان ........  مستقیم فروش

 تومان ........  روز........  درصد........  تومان ........  تومان ........  تومان ........  تبدیلی  صنایع

 تومان ........  روز........  درصد........  تومان ........  تومان ........  تومان ........  صادرات 

 

 وصول  هزینه و کمیسیون−  حمل−  اختصاصی بندیبسته−  برگشتی−  تخفیف−  شدهوصول  مبلغ=  محموله مقایسه  قابل بازده  محاسبه فرمول

 

 ها کانال بندیجمع

 ........................ برگشتی  ریسک کمترین ........................ شده وصول  بازده بیشترین

 ........................ جذب  ظرفیت بیشترین ........................ وصول  ترینسریع

 ........................ پشتیبان  کانال ........................ دوره این منتخب کانال

 .دهید تطبیق مزرعه تسویه سوابق و قارچ بازاریابی و فروش رایج مشکلات با را شدهوصول  مبلغ و اعلامی قیمت اختلاف

 .شودمی روشن هاهزینه کسر و وصول از پس نتیجه نیست؛ بیشتر سود الزاما   بالاتر قیمت

https://ccetompkins.org/resources/guide-to-marketing-channels
https://ccetompkins.org/resources/guide-to-marketing-channels
https://www.ncat.org/publication/mushroom-cultivation/
https://www.ncat.org/publication/mushroom-cultivation/
https://hagg.ir/%D9%85%D8%B4%DA%A9%D9%84%D8%A7%D8%AA-%D9%81%D8%B1%D9%88%D8%B4-%D9%88-%D8%A8%D8%A7%D8%B2%D8%A7%D8%B1%DB%8C%D8%A7%D8%A8%DB%8C-%D9%82%D8%A7%D8%B1%DA%86-%D8%AF%D8%B1-%D8%A7%DB%8C%D8%B1%D8%A7%D9%86/
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 روز  بازار و قطعی فروش سهم 5

 باشد درصد  ۱۰۰ دقیقا   باید هاسهم جمع

 و پذیرش ظرفیت خریدار، با فقط را سهم این . داندمی مستقل کانالی را فرآوری مسیر فرآوری نقش و قارچ ارزش زنجیره پژوهش

 .کنید ثبت روشن تحویل شرایط

 

 است  درصد ۱۰ برابر حلقه قطعه هر

 

 درصد  سهم نوع

 ٪ ........ قرارداد  یا توافق دارای

 ٪ ........ تکرارشونده مشتریان

 ٪ ........ روز  بازار معرض در

 ٪ ........ فرآوری  برای شدهبینیپیش

 ٪ ........ برنامه تغییر ذخیره

 ٪ ۱۰۰ جمع
 

 تقاضا  سناریوی سه

 شدهثبت جایگزین اقدام اقدام آغاز نشانه سناریو

 روزانه ظرفیت از بیش قطعی سفارش بینی پیش از بیشتر تقاضا
.....................................................

... 

 هدف  حد در برگشتی و تقویم طبق تحویل بینی پیش مطابق تقاضا
.....................................................

... 

 سفارش  لغو یا مشتری بدون بار افزایش بینی پیش از کمتر تقاضا
.....................................................

... 

 .نیست جایگزین اقدام  مذاکره، بدون خریدار   نام کنید؛ پر جایگزین مشتری واقعی ظرفیت با را ذخیره  تصمیم قانون

 

https://journal.ipb.ac.id/jmagr/article/download/53481/27908/
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 تحویل  و برداشت تقویم 6

 زندمی  جلو فروش تعهد از برداشت که کنید پیدا را هاییهفته

 مشتری تعهد کنار را خودرو و قارچ سردخانه ظرفیت. اندبرنامه یک تحویل و حمل سردکردن،پیش برداشت، فسادپذیر، محصول برای

 .کنید  ثبت

 مشتری بدون مقدار حمل  ظرفیت تعهدشده مقدار مشتری  شدهبینیپیش  برداشت هفته

 کیلو........  اول  هفته
.......................

 . 
 کیلو........  کیلو........  کیلو........ 

 کیلو........  دوم هفته
.......................

 . 
 کیلو........  کیلو........  کیلو........ 

 کیلو........  سوم هفته
.......................

 . 
 کیلو........  کیلو........  کیلو........ 

 کیلو........  چهارم هفته
.......................

 . 
 کیلو........  کیلو........  کیلو........ 

 کیلو........  پنجم  هفته
.......................

 . 
 کیلو........  کیلو........  کیلو........ 

 کیلو........  دوره  جمع
.......................

 . 
 کیلو........  کیلو........  کیلو........ 

 

 موعد و کانال هزینه کیفیت، با را مزرعه قیمت است؛ یکمک مرجع میادین در قارچ نرخنامه آخرین. کنید ثبت را دوره روز و محلی داده

 .بسنجید وصول

 پرریسک  روزهای

 مسئول  و اقدام دلیل محتمل مازاد هفته  یا  تاریخ

 ........................ ................ کیلو........  ................

 ........................ ................ کیلو........  ................

 ........................ ................ کیلو........  ................

 خطر قدرهمان ظرفیت، از بیش تعهد . باشد بیشتر هفته همان اتکای قابل برداشت از نباید  تعهدشده مقدار مجموع  تأیید از پیش کنترل

 .مشتری بدون تولید که دارد

 

 تحویل  آمادگی وضعیت

 شده  رزرو خودرو  ☐ شده تأمین بندیبسته  ☐

 است  روشن برگشت شرایط  ☐ شده تأیید تحویل ساعت  ☐

 شود می ثبت تحویل و خروج دمای  ☐ شده ثبت جایگزین تماس شماره  ☐

https://hagg.ir/%D8%B3%D8%B1%D8%AF%D8%AE%D8%A7%D9%86%D9%87-%D9%82%D8%A7%D8%B1%DA%86/
https://hagg.ir/%D9%86%D8%B1%D8%AE%D9%86%D8%A7%D9%85%D9%87-%D8%B3%D8%A7%D8%B2%D9%85%D8%A7%D9%86-%D9%85%DB%8C%D8%A7%D8%AF%DB%8C%D9%86-%D9%85%DB%8C%D9%88%D9%87-%D8%AA%D8%B1%D9%87-%D8%A8%D8%A7%D8%B1-1405/
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 روزه ۳۰ عملیاتی  برنامه 7

 سنجش  قابل تصمیم به برنامه تبدیل برای هفته چهار

 وضعیت  ثبت  قابل خروجی اصلی کار هفته

 شد انجام ☐ واقعی فروش جدول یک برگشتی  و قیمت ها،محموله  اطلاعات ثبت اول  هفته

 شد انجام ☐ تسویه  شرط و خرید نیاز دو مشتری  گروه دو با وگوگفت دوم هفته

 شد انجام ☐ آزمون یک نتیجه و هزینه تحویل یا  بندیبسته در تغییر یک آزمایش سوم هفته

 شد انجام ☐ مسئول و عدد با تصمیم یک بعد دوره تصمیم ثبت و نتیجه مقایسه چهارم هفته

 دوره  این تصمیم

 ................................ کسی  چه برای ................................ کنیم می تولید چیزی چه

 ................................ کانال  کدام با ................................ مقدار  چه

 ................................ جایگزین اقدام ................................ ریسک  ترینمهم

 

 تصمیم  تأیید

 : ...............................فروش  مسئول

 : ...............................بازبینی تاریخ

 : ........................................امضا
 

 هاگ  در قارچ فروش بازاریابی راهنمای به بازگشت

 شده بررسی منابع

FAO Sustainable Food Value Chains؛ Cornell Strategic Marketing Channel Assessment؛ 

CCE Guide to Marketing Channels؛ NCAT Mushroom Cultivation؛ USDA Local and Regional 

Food Market News؛ USDA PACA؛ Mahajan and Thakur 2025؛ Indonesian Journal of 

Business and Entrepreneurship 2024؛ Journal of Agricultural Extension and Rural 

Development؛ CABI Mushroom Marketing Channels and Consumer Behaviour 

 .بسنجید دوره واقعی هایداده با را نهایی  تصمیم نیست؛ بازار و حقوقی مالی، بررسی جایگزین کاربرگ این: یادآوری


